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Und Sie dachten, Investieren sei nur ein
U-Bahn-Jäger?

Eine Welle junger Investoren aus Nicht-Metro-Städten
handelt zunehmend mit Aktien und kauft Kryptowährungen
online, sagten Führungskräfte der Branche gegenüber ET,
eine Entwicklung, die mit dem Ausbruch von Covid-19 und
der anschließenden nationalen Sperrung im vergangenen

Jahr zusammenfiel. Krypto-Verkaufsplattformen und
Vermögensverwaltungsunternehmen haben diese

Erstinvestoren aufgrund eines erhöhten Bewusstseins für
Finanzprodukte, eines Booms an den Aktienmärkten,

Notierungen von New-Age-Startups und gezielter Werbung
für diese Gruppe angezogen, sagten die Führungskräfte.
Laut bundesstaatlichen Benutzerregistrierungsdaten der

BSE sind die Benutzerregistrierungen in Uttar Pradesh zum
23. August im Vergleich zum Vorjahr um fast 60 %

gestiegen. Sie ist im gleichen Zeitraum um 70 % in Odisha,
&amp;hellip;

Eine Welle junger Investoren aus Nicht-Metro-Städten handelt
zunehmend mit Aktien und kauft Kryptowährungen online,
sagten Führungskräfte der Branche gegenüber ET, eine
Entwicklung, die mit dem Ausbruch von Covid-19 und der
anschließenden nationalen Sperrung im vergangenen Jahr
zusammenfiel.

Krypto-Verkaufsplattformen und
Vermögensverwaltungsunternehmen haben diese Erstinvestoren
aufgrund eines erhöhten Bewusstseins für Finanzprodukte, eines
Booms an den Aktienmärkten, Notierungen von New-Age-
Startups und gezielter Werbung für diese Gruppe angezogen,
sagten die Führungskräfte. 

Laut bundesstaatlichen Benutzerregistrierungsdaten der BSE



sind die Benutzerregistrierungen in Uttar Pradesh zum 23.
August im Vergleich zum Vorjahr um fast 60 % gestiegen.

Sie ist im gleichen Zeitraum um 70 % in Odisha, 191 % in
Assam, 85 % in Bihar und 80 % in Madhya Pradesh gewachsen.

Insgesamt ist die Zahl der registrierten Anleger im Vergleich
zum Vorjahr um 45 % auf über 70 Millionen gestiegen. 

Der Trend ist eine gute Nachricht für Online-Finanzinvestoren,
die Inhalte in regionalen Sprachen, lokale Partnerschaften und
regionale Influencer verdoppeln.

Laut Paytm Money wuchsen die Anmeldungen von Investoren
aus den Top-30-Städten außerhalb der Metropolen wie Varanasi
und Warangal um 30 % höher als das vergleichbare Wachstum,
das in diesem Jahr für U-Bahnen verzeichnet wurde. Benutzer
von Nicht-Metros sind eher von Investitionen in Eigenkapital als
von direkten Investmentfonds angezogen, sagte ein
Unternehmenssprecher.

Die Online-Wealth-Management-Plattform INDMoney
verzeichnete in diesem Jahr 60 % der gesamten
Neuanmeldungen von Nutzern aus Tier-II- und Tier-III-Städten,
verglichen mit 30 % vor acht Monaten. 

ETtech 



In ähnlicher Weise meldete die Krypto-Verkaufsplattform
CoinSwitch Kuber seit Juni letzten Jahres ein monatliches
Wachstum von 135% bei den Anmeldungen aus Nicht-Metro-
Städten, wobei Patna laut Daten, die mit ET geteilt wurden, an
der Spitze stand.

Passiver Einkommensstrom

Trading ist passives Einkommen für junge Inder 

Abgesehen von reduzierten Zugangsbarrieren zu den
Kapitalmärkten bieten die Nicht-Metro-Regionen diesen
Unternehmen ein junges, aufstrebendes Indien, in dem
finanzielle Freiheit ein großes Thema ist, sagten
Branchenexperten. 

„Eine einzige Einnahmequelle reicht nicht aus, wenn man reich
werden will. Sie sollten ein passives Einkommen haben, das
höher ist als Ihr aktives Einkommen, das Ihre Ausgaben decken
kann“, sagte der 25-jährige Iqshant Aggarwal aus Raipur, der
Hauptstadt von Chhattisgarh. „Dies ist die Freiheit, die das
Investieren und Handeln bietet.“ 

Aggarwal, der eine Vollzeitstelle bei einem pharmazeutischen
Beratungsunternehmen hat, handelt täglich und verfügt über ein
diversifiziertes Portfolio von direkten Investmentfonds und
Aktien. Ein kleiner Teil seiner Investition ist in Kryptowährung. 

ETtech 



Der Handel bietet die Flexibilität und die Möglichkeit, Geld zu
verdienen, die ein 9-to-5-Job nicht bietet, sagte A. Aanchal, der
einen Bachelor-Abschluss in Betriebswirtschaft hat.

„Nach der Covid-19-Pandemie ist draußen alles chaotisch
geworden, und es ist nicht einfach, einen Job zu bekommen. Für
Erstsemester bekommt man etwa 25.000 Rupien im Monat…“,
sagte der 22-Jährige aus Mysuru in Karnataka. 

Aanchal begann mit dem Handel, nachdem er einen
Finanzbildungskurs bei Havenspire, einer Online-Lernplattform
für den Börsenhandel, absolviert hatte. 

„Ich bin nicht damit einverstanden, acht Stunden am Tag unter
jemand anderem zu arbeiten. Ich wäre lieber finanziell
unabhängig, basierend auf meinem Lernen und meinen
Fähigkeiten“, sagte sie. 

Ritvik Vipin, Vorsitzender von Havenspire, sagte: „Viele junge
Leute aus Städten der zweiten und dritten Kategorie haben im
Laufe eines Jahres ihren Arbeitsplatz verloren. Die meisten
dieser jungen Leute, die jetzt neue Wege für eine stabile
Karriere ausprobieren, sind jetzt der Meinung, dass der
Aktienhandel unter anderem eine zuverlässigere Option ist. Der
Einfluss einer riesigen Menge online verfügbarer Informationen
ist einer der Haupttreiber für diesen Trend. Im Gegensatz zu
denen aus Tier-1-Städten sind die Familien und Freunde dieser
Jugendlichen nicht sachkundig genug, um sie über den
Aktienhandel zu informieren.“ 

Frischer Fang

Neue Online-Investitionsplattformen sind bestrebt, Benutzer wie
Aggarwal und Aanchal an Bord zu nehmen. 

CoinDCX, ein frisch geprägtes Krypto-Einhorn, verzeichnete in



den letzten sechs Monaten ein 48,7-faches Wachstum der
Benutzeranmeldungen aus Tier-II- und Tier-III-Städten. Der Fokus
des Unternehmens liegt auf Inhalten in lokaler Sprache, um das
wachsende Interesse dieser Kundengruppe zu wecken. 

„Für Städte außerhalb der Metropolen planen wir mehr Inhalte in
lokaler Sprache zu digitalen Assets und erreichen regionale
Influencer online und offline. Teil ihrer lokalen festlichen
Aktivitäten zu sein, ist auch eine der Möglichkeiten, wie wir das
Publikum aufklären und anziehen möchten“, sagte Ramalingam
Subramanian, Marketingchef bei CoinDCX. 

Das Unternehmen hat über 10 Mrd. Rupien für
Bildungsinitiativen bereitgestellt, um mehr Benutzer an Bord zu
bringen. 

Das Social-Commerce-Startup Trell, das eine dominierende
Nutzerbasis in Tier-II- und Tier-III-Städten hat, sagte, dass
Finanzdienstleistungsunternehmen – sowohl traditionelle als
auch neue Zeitalter – in den letzten acht Monaten zunehmend
mit Influencern auf ihren Plattformen zusammengearbeitet
haben, um junge Erwachsene zu erreichen. 

Pulkit Agrawal, CEO und Mitbegründer von Trell, sagte, dass
Telugu, Englisch, Hindi, Tamil und Marathi die fünf wichtigsten
Sprachen sind, die Marken für Kampagnen verwenden. 

Die Plattform hat mit Marken wie Muthoot Finance, der Krypto-
Handelsplattform CoinSwitch Kuber und dem Online-Broker
Upstox zusammengearbeitet. 

„Die Informationsquellen, auf die potenzielle Investoren
zugreifen konnten, waren nur auf Englisch. Das war früher also
eine Abschreckung“, sagte Pranjal Kamra, CEO von Finology,
einem Finanzberatungsunternehmen. 

„Jetzt ist eine kritische Masse an lokalsprachigen Inhalten
erreicht. Wenn jemand, der kein Englisch versteht, auf Inhalte



zugreifen und die Börse verstehen möchte, gab es in den letzten
18 Monaten genug dafür“, fügte er hinzu. 

Ishtaarth Dalmia, ein leitender Angestellter bei Dentsu
Webchutney, der Kunden wie Google, Uber und Under Armour
betreut hat, sagte, die Marketingausgaben für Finanzprodukte
seien in den letzten 18 Monaten gestiegen. Dies habe
Auswirkungen auf die Art und Weise, wie Finanzprodukte
kommuniziert werden. 

Finanzielle Bildung und Bildung sind die wichtigsten
Schwerpunktbereiche für diese kapitalreichen Online-
Plattformen, die eine neue Generation von Finanzinfluencern
hervorgebracht haben, berichtete ET zuvor. 

Die Zukunft der Finanzbildung liegt in regionalen Sprachen,
sagte Prateek Singh, Gründer und CEO von LearnApp.com, das
jeden Monat einen Anstieg der neuen Benutzer aus Tier-II- und
-III-Städten von fast 7-8 % verzeichnet. 

Kamra von Finology sagte, die Vielfalt spiegele sich in den
Anfragen von Nicht-Metro-Investoren auf seiner Plattform wider,
die von Börsengängen bis hin zu Anlageprodukten reichen und
die von Metros oft übertreffen. 

„Eine vielfältigere Beteiligung an der Markttiefe der analysierten
Unternehmen hat zugenommen, denn wenn man mehr Leute
hat, bringen sie andere Arten von Erfahrungen und Erfahrungen
mit und sie wollen Fragen zu Unternehmen stellen, die in ihren
Städten und Gemeinden tätig sind, und Dörfer“, sagte er.

  .



Details

Besuchen Sie uns auf: krypto-news.at
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